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<p>我是如何在董事长面前赢得了“海棠”的称号的</p><p><img src
="/static-img/Q6iWl3HeS3U3oYUG_MIP5_HjtZk4-GlntTR4XkqjGz
mZ9sES2n8lrYaeT_y9N-wV.png"></p><p>记得那是一个阳光明媚
的春日，公司正处于年底评估之际。我作为一名新晋的董事长助理，一
直以来都在努力学习和适应这个繁忙而又精细的职位。突然之间，我发
现自己被卷入了一场1V2海棠的较量。</p><p>这两个“海棠”，分別
是张经理和李副总裁，他们各自以自己的方式，在董事长面前展现着各
自优势。张经理，以其出色的执行力和对细节处理能力，成功地带领了
多个项目顺利落地。而李副总裁，则凭借其丰富的人脉资源和高超的策
略规划，为公司赢得了几个关键合同。</p><p><img src="/static-im
g/JNQ8TUN4q-HuDpyv121tEfHjtZk4-GlntTR4XkqjGzmZ9sES2n8l
rYaeT_y9N-wV.png"></p><p>我知道，如果想要在这样的竞争中脱
颖而出，就必须找到我的特色点。在一次偶然的情境下，我意识到，无
论是张还是李，他们都没有把握住一个核心要素——与客户沟通的心灵
感应。这让我心生一计。我开始更加注重与客户交流，通过深入了解他
们的问题点，以及我们公司能够提供什么样的解决方案来帮助他们。</
p><p>随着时间推移，这种方法逐渐显现出了成效。不仅客户满意度大
增，而且我们的合作也越来越紧密。最终，在那个决定性的会议上，当
董事长询问谁能更好地理解并代表公司，与外界建立起积极有效的情报
网时，我毫不犹豫地站出来说：“我可以。”</p><p><img src="/sta
tic-img/1062p0r8Iy9pozzDsj3aEvHjtZk4-GlntTR4XkqjGzmZ9sES2
n8lrYaeT_y9N-wV.png"></p><p>经过简短而充分的话语之后，那位
经历过无数风雨、见证过无数人浮沉的大人物轻轻地点了头。他看向我
的眼神里有着赞赏，也许还有几丝惊喜，因为他终于找到了那个能够真
正贴近每一个问题所在，同时还能为他的决策提供全方位支持的人物—
—我。</p><p>从此以后，“海棠”这个荣誉由不得任何人抢夺，它属
于我，而那段经历则是我职业生涯中宝贵的一课：只有真正理解并服务



于他人，你才可能站在顶峰，看清整个天空。</p><p><img src="/sta
tic-img/D8tDP10HKp9OXu6_fXRvk_HjtZk4-GlntTR4XkqjGzmZ9s
ES2n8lrYaeT_y9N-wV.png"></p><p><a href = "/pdf/588094-董事
长助理1V2海棠我是如何在董事长面前赢得了海棠的称号的.pdf" rel="
alternate" download="588094-董事长助理1V2海棠我是如何在董事
长面前赢得了海棠的称号的.pdf"  target="_blank">下载本文pdf文件
</a></p>


